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让每位关注这篇文章的●都有收获
此文章深处，埋藏着对你“永久的赚钱机器”——为你提供所需‘考试学习、行业研究、生意、创业、休闲、娱乐’的全部元素。我们知道，文章内容的繁多让你找到属于你的元素有些烦琐，不想找文章内容就下载‘表1’直接填写属于你的一切元素。
一个非常奇怪，但你又能100%理解的原因，迫使我们一次疯狂的实验。在这次史无前例的试验中，我们可免费为你提供一直在寻找的 “电子文档或珍贵的学习视频”一切元素。但是……实验随时会结束，如果你想获得一直在努力寻找、撰写、总结的“电子文档或珍贵的学习视频”请详细阅读以下内容，并按以下 表2或表3案例回复邮件。
真诚建议：“你所需要的表1至表3内容一定要认真了解”

让每位点击链接的都有收获（点击以下链接注解）
 “表1”填写 下载表格链接
http://iask.sina.com.cn/user/my_ishare.php?uid=1624315984
或http://www.yinghuochong.com/disk/share.aspx?userid=656101896
免费资料下载链接

http://iask.sina.com.cn/user/my_ishare.php?uid=1624315984
或http://www.yinghuochong.com/disk/share.aspx?userid=656101896
“免费文章”如何下载链接
http://1188com.blog.163.com/blog/
或http://a130aa.blog.163.com/blog/
 “喜讯时时关注”下载链接
http://space.taobao.com/f56cbc2caec74da999d037030cdf6fe1.htm 
联系我们：Email:a130aa@163.com
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你只需认真填写      内容（按表2案例填写），填写好后用邮件发送给我们，我们就会将以表3案例类似的内容发送到你的邮件里：
表1  带 * 号为必填内容
	*姓名
	
	*年龄
	
	*从事行业
	
	申请内容
	免费

	收信地址
	确定用E-mail发送你所需的内容，此栏可不填写
	邮编
	

	*E-mail
	
	*联系方式
	

	申请需要的理由：

	*急申请需要的内容：

	*其它需要的内容：

	填写好此表后请邮件回复E-mail: a130aa@163.com
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注1：一切你所需的元素用你现发送邮件的地址作为联系  ；由于我们每天将面对较多的需求者，暂只能利用邮件方式进行免费申请属于你应有的一切元素。

注2：真诚所需最低20册，最多100册；你可在“                 表格栏 ”表格栏里填写文章以外的内容名称；

* 当确定收到属于你的‘考试学习、行业研究、生意、创业、休闲、娱乐’元素时，你愿意采
取        以下哪种方式？

1、先支付100元作为应给的基础预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
2、先支付200元预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
3、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

4、按传统交易方式100%支付费用；

5、我不相信有这些内容，1分钱不支付；
以上每个空格栏为必填内容


详细内容见 第4页之后的相关内容 带 * 号为必填的内容
表2  案例： （此表为需求者向E-mail: a130aa@163.com我们回复的内容）
	*姓名
	张三
	*年龄
	48
	*从事行业
	餐饮
	申请内容
	免费

	收信地址
	北京 朝阳区 望京 南湖东园 68栋 6-8
	邮编
	100068

	*E-mail
	6666888@126.com
	*联系方式
	01066668888

	申请需要的理由：学习、工作运用

	*急申请需要的内容：有关企业经营管理的核心素材或手册

	*其它需要的内容： 表三全部内容

	填写好此表后请邮件回复E-mail: a130aa@163.com

	备注：我们需要视频文件，请问怎传给我们？

	注1：一切你所需的元素用你现发送邮件的地址作为联系；我们每天将面对较多的邮件，暂只能利用邮件方式进行免费申请属于你应有的一切元素。

注2：真诚所需最低20册，最多100册；你可在“其它需要的内容”表格栏里填写文章以外的内容名称；

* 当确定收到属于你的‘考试学习、行业研究、生意、创业、休闲、娱乐’元素时，你愿意采
取  3    以下哪种方式？

1、先支付100元作为应给的基础预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
2、先支付200元预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
3、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

4、按传统交易方式100%支付费用；

5、我不相信有这些内容，1分钱不支付；

以上红色涂描为必填内容


表3  案例： （此表为我们收到需求者表格后由我们回复的内容）带 * 号为必填的内容
	*姓名
	张三
	*年龄
	48
	*从事行业
	餐饮
	申请内容
	免费

	收信地址
	
	邮编
	

	*E-mail
	66668888@126.com
	*联系方式
	01066668888

	申请需要的理由：学习、工作运用

	*急申请需要的内容：表三——（表三A）


	*其它需要的内容：表三——（表三B）


	备注：确定需要的视频文件大小，然后用适合的移动硬盘盒寄送到你的家里，如果能用E-mail，直接用M-mail传送给你

	填写好此表后请邮件回复E-mail: a130aa@163.com

	注1：一切你所需的元素用你现发送邮件的地址作为联系；我们每天将面对较多的邮件，暂只能利用邮件方式进行免费申请属于你应有的一切元素。

注2：真诚所需最低20册，最多100册；你可在“其它需要的内容”表格栏里填写文章以外的内容名称； 
* 表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   4686  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？   3     
1、先支付100元作为应给的基础预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
2、先支付200元预定金，有效果或合适我用后再支付剩下的；
3、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

4、按传统交易方式100%支付费用；

5、我不相信有这些内容，1分钱不支付；




为大家非常容易的找到属于自己的一切元素，我们十分不愿将内容写得太多，但有一点我得向朋友们说清楚。大家发现了吗？以下“表三中的表三A和表三B的特殊性”。我们已经证实，朋友们在向我们索取属于自己元素的同时，“表三中的表三A和表三B”是绝大部分朋友都迫切所需要的。因此，特意将“表三中的表三A和表三B”内容公布与大家；

表三——（表三A）
	畅销单册手册——怎么做好淘宝生意

怎么做好淘宝生意目录
第一类别  成为淘宝店铺推广专家的机密经验介绍（72余页）
……
第二类别  淘宝网-商店的规划与设计（80余页）

· 淘宝的商业模式及特点
· 淘宝的网上购物
· 网上开店----准备入门
· 网上开店的基本流程
· 网上店铺的经营管理
· 网店物流
· 网上店铺的推广与营销
· 交易安全
· ……
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   88  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

2、按传统交易方式100%支付费用；

3、 我不相信有这些内容，1分钱不支付；



	
畅销单册手册——开设成功网店的必备赚钱工具

开设成功网店的必备赚钱工具目录
第一类别 网店调查研究报告（23余页）

· 調查研究目的

· 網絡遊戲店問卷調查

· 网店调查研究内容
第二类别  网店装修（22余页）
· 店标与个人头像 
· 论坛签名档
· 宝贝分类
· 公告图片
第三类别  营销知识--网店营销方案（18余页）
· 魅力DIY
· 网店营销方案
第四类别  网店经营计划书的撰写（45余页）
· 体例、格式要求
· 项目内容参考
· 网店介绍
· 组织、协作及对外关系
· 市场分析
· 竞争分析及策略
· 竞争策略
· 市场与销售
· 财务预测
· 创业获得能力分析
· 风险分析
· …………
第五类别  网店经营--教你如何降低运费成本（46余页）
· 邮局攻略
· 物流快递
· 超大包裹以及批发业务
第六类别  网店经营--企业网络营销人才应具备的几项能力（39余页）
· 营销人员应具备利用博客传播个人思想的能力
· 电子商务人才需求与知识结构
· 网上开店技巧

· 网上开店寻找货源有方法
· 淘宝专家：网上开店代销经营秘决
· 经商战略
第七类别  网店经营---影响网上购物的心理学分析（40余页）
· 影响网上购物的心理学分析
· 消费者网上购物心理分析及企业网络营销对策研究
· 当代消费者心理变化趋势和特征
· 对消费者网上购物的心理分析
· 企业的网络营销对策
· 网上购物者心理分析
· 提高您宝贝销量的秘诀----了解买家网上购物心理
· 网上购物者的心理
· 网上购物消费心理研究
· 网上开店的广告策略
· 网上开店的定价策略
· 网店经营秘笈
· 开创网店的经验分享
· ……
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   358  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

2、按传统交易方式100%支付费用；

3、我不相信有这些内容，1分钱不支付；


	畅销单册手册——如何做好生意大揭秘

如何做好生意大揭秘目录
· 创业设计培训—教你做生意（20余页）
· 工作就是生意（30余页）
· 生意中的金牌推销员（30余页）
· 批发客户管理-如何作好批发客户的生意（16余页）
· 如何与组织化企业谈生意（28余页）
· 如何做好生意——在商言商（148余页）
· 生意之道畅销良策（18余页）
· 探索创新的生意模式（5余页）
· 温州商人的 奇迹生意经（5余页）
· 小生意也需要大策划（7余页）
· 战略与生意模式研究（11余页）
· 中国当今的生意经（11余页）
· 中国商讯--传统生意经（48余页）
· 做好生意的营销手册（42余页）
· 做好生意的咨询有效方案.（48余页） 

· 做生意，必须向小贩学习的几件事（12余页）
· ……
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   688  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

2、 按传统交易方式100%支付费用；

3、我不相信有这些内容，1分钱不支付；



	畅销单册手册——真正 难得的轻松减肥

真正 难得的轻松减肥 目录提示
· 当今减肥的陷阱与迷思(43余页)
· 研究减肥中的新方法与技巧(140余页)
· 减肥诀窍与最新方法1(20余页)
· 减肥诀窍与最新方法2(22余页)
· ……
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   488  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

2、按传统交易方式100%支付费用；

3、 我不相信有这些内容，1分钱不支付；



	
畅销单册手册——永远得优秀成绩之首

提供各种专业、各类学士、学生；从小学至博士后的高效复习题材、年历真题、题材答案，一切高效使用的学习素材；
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少 68至5556  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

4、 按传统交易方式100%支付费用；

3、我不相信有这些内容，1分钱不支付；




表三——（表三B）
	
特别畅销系列手册

《生意经》手册

《创业中股份制企业的组建与管理》手册

《成功企业制度典范》手册

《成功企业经典管理表格》手册

《最新经营管理方法》手册

《企业领导决策之秘》手册

《运营管理控制中的理论与实践》手册

《企业信息化管理系统》手册

《公司运营中人力资源管理重要性》手册

《运营管理中的人事管理基础》手册

《女员工的管理艺术》手册

《沟通中的管理艺术》手册

《企业总务管理》手册

《财务管理》手册

《稽核与控制●审计》手册

《经理人会计》手册

《财务报表审阅》手册

《出纳手册》手册

《如何有效票据管理》手册

《查帐管理》手册

《会计轻松电算化管理》手册

《运营中会计错弊防范》手册

《企业成长期高效办公室管理

《高效会议管理手册》

《经理人电脑学习手册》

《工作办事效率手册》

《有效性的时间管理》手册

《管理运营过程中常用文书范本》手册

《运营与工作管理》手册

《品质管理》手册

《ISO9000系列操作管理》手册

《经营中营销战略与战术》手册

《市场营销研究与预测》手册

《经营管理细分、目标市场选择与品质定位》手册

《分销渠道管理》手册

《持续经营涉外经贸合作实务》手册

《国际品牌市场营销经典》手册

《营销广告实务》手册

《服务推销》手册

《经营之道●市场购买行为分析》手册

《顾客抱怨处理管理办法》手册

《门市经理》手册

《以诚经营ABC》手册

《股市赢家》手册

《股市风采》手册

《员工入股》手册

《企业法律指南》手册

《企业依法纳税艺术》手册

《公司经营中权益与合法避税》手册

《常用合同实用范本》手册

《成长型企业签约实务》手册

《公司金融》手册

《成长型企业的组织结构与领导权力》手册

《财务贪污作案手法与查处》手册

《经营过程中常见经济欺诈理象的识别与防范》手册

《企业如何劳动保护》手册

《商标管理》手册

《企业形象管理》手册

《塑适公司个性与美感的法则》手册

《管理弊病的觉察与诊治》手册

《讨债技巧》手册

《经营管理问题的发现与解决》手册

《企业经营失败分析案例》手册

《企业目标建设与管理》手册

《企业的破产、收购与兼并》手册

《企业经营战略的制订与决策》手册

《重点管理经济》手册

《团队组织与运转》手册

《员工激励》手册

《谈判高手》手册

《经理人记事本》手册

《和谐与冲突艺术处理》手册

《经营商战谋略》手册

《管理实战》手册

《案例中的经典管理》手册

《有效管理理论与方法》手册

《兵法与企业经营谋略》手册

《管理大师经典分析》手册

《公关》手册

《学习日本经营商业智慧》手册

《麦当劳经营管理商法》手册

《犹太商经》手册

《海外成功商法》手册

《台方成功企业的管理模式》手册

《身体健康》手册

《经营管理者形象设计》手册

《成功领导》手册

《管理精英行为》手册

《著名企业家如何成功的典范》手册

《人心理健康》手册

《员工和管理者反省手册》

《新任经理人工作向导》手册

《员工和管理者的语言艺术》手册

《创业型企业办证指南》手册
表中你所需要的元素按市场最低价值计算至少   3000  元，当确定收到属于你的‘学习、研究’元素时，愿意采取以下哪种方式？       
1、我立即需要，只要表中内容为真，我愿提前支付50%预定金，等收到内容后再支付另一个50%的费用

2、按传统交易方式100%支付费用；

4、 我不相信有这些内容，1分钱不支付；




以下为免费申请程序：

	以下需你完成的事项（6步轻松搞定）







	以下需我们完成的事项（13步才能完成）






当天只处理10封邮件，如果你这封是当天10封之外邮件，自动转到下次查阅处理
附则----具体分类如下
你需要以下哪些系列请填写第1个表格发送邮件E-mail:a130aa@163.com告诉我们
●○经营管理 
企业管理 企业文化 企划方案 产品管理 采购管理 成本管理 战略管理 物流管理 投资
金融 知识管理 项目管理 运作管理 流程管理 企业上市 组织设计 公司治理 企业诊
断 时间管理 目标管理 危机管理 MP3语音版 最近话题 
●○管理制度 
行政制度 技术制度 企业制度 其他制度 
●○管理表格 
行政表格 技术表格 企业表格 
●○培训资料 
项目培训 礼仪公关 行政管理 培训体系 借鉴他人 
●○自我们充电 
自我们成长 职业生涯 经理修练 人物传记 经典名着 MBA资料 英语学习 超级说服力 
●○成功致富 
创业资料 财富之路 成功之路 管理咨询 
●○专题 
简报技巧 讲义论文 执行力!! 图 书 馆 管理方法 团队建设 实务专题 标杆学习 电子书 
文学散文 管理书籍 营销管理 励志书籍 其他 工具书籍 期刊杂志 自动控制书籍 历史 文化书籍 百科书籍 音乐书籍 医药书籍 机械书籍 化学化工书籍 电子书籍 工程书籍 
●○行业分类 
饮食酒料 房地产业 日化用品 零售行业 医疗药品 电信行业 保险行业 媒体广告 旅游 行业 钢铁行业 酒店行业 超市连锁 烟草行业 石化行业 家电行业 其它行业 物业装修 行业报告 电子行业 美容行业 影楼行业 能源行业 电力行业 交通运输行业 建材冶 金行业 机电行业 水泥行业 电线电缆行业 造纸印刷行业 皮革皮具业 珠宝行业 
●○考试教材 
hr管理师 
●○文学院 
中文课件 英文课件 外文课件 日文课件 
●○理学院 
机电课件 物理课件 化学课件 数学课件 统计课件 
●○工学院 
土木课件 建筑课件 
●○商学院 
营销课件 会计课件 国贸课件 金融课件 生产课件 管理课件 人力资源 战略课件 
●○医学院 
护理课件 
●○法学院 
法律课件 
●○农学院 
农学课件 

●○计算机 
电子商务 程序设计 操作系统 数据库 硬件 软件 信息技术 
●○航空院 
航空课件 
●○MBA 
MBA 
●○公共课程 
道德课件 经济学 
●○邮件地址 
地区分类 服务器分类 行业分类 国际地址 
●○营销工具 
IP群发 QQ群发 手机群发 信息发布 邮件搜索 地址整理 邮件群发 
●○营销管理类视频 
营销策略 服务人员的五项修炼 顾客满意的营销管理 双赢谈判 业务洽谈 王牌营销员 解决客户抗拒六大绝招 顾问式销售技术 如何建设与管理销售队伍 营销管理视频 世界上最伟大的推销员 市场营销与可持续发展 
●○生产管理类视频 
生產主管實踐經驗 如何有效实施5S 采购 质量管理视频 
●○财务管理类视频 
财务基础:一小时看懂财务报表 MBA薪酬考核激励 砍掉成本 其它财务管理视频 
●○经理修练类视频 
如何做一个成功经理人 如何做一个杰出的好领导 职业经理人错误 如何成为一名优秀的部门经理 超级说服力 如何做一个出色的主管 如何成为卓越管理者 一分钟经理 组织行为学-中层管理 有效管理者的八大工具 人际关系学 经理人视频 
●○他山之石类视频 
海尔模式 软件企业 A管理模式全集 突破思维的技巧 锡恩持续增长模式操作方案 
●○自我们成长类视频 
创富 能力提升 成功信念 高手技巧 时间管理 成功人士的7个习惯 金正昆谈现代礼仪 个人素质训练 交际法则之察言观色 口才与演讲技巧 成功人生系列 学习语言 成功之路 
●○著名讲师 
余世维 陈安之 金正昆 曾仕强 张锦贵 林伟贤 
●○企业管理类视频 
企业成功战略 人力资源 成事在人 面对WTO中国企业家须知 有效的新产品推广 曾仕强超世纪大易管理学 突破中小企业发展瓶颈 企业资源整合 企业如何摆脱危机 星级饭店管理 绩效管理 企业管理视频 
●○新概念英语 
第一册 第二册 第三册 第四册 
●○学校英语 
基础英语 中学英语 大学英语 考研英语 
●○品牌英语 
李阳 许国璋 
●○广播英语 
VOA 空中英语 
●○商务英语 
商务英语 
●○出国英语 
TOFEL GRE GMAT 雅思 
●○管理信息化 
ERP/MRP CRM/客户关系 OA自动化 PDM BI SCM CDI 电子政务 电子商务 人事薪资 SAP 数据仓 信息技术 Internet 软件使用 Oracle BPM IT规划 企业资产管理(EAM) 电子采购 电子关务 行业信息化解决方案 
●○技术信息化 
CAD/CAM 
●○硬件方案 
防雷 刷卡 DDN/专线 防火墙 视讯会议 语音网关 综合布线 存储规划 
●○E化方案书 
ERP方案 OA方案 电子商务方案 BPM CRM方案 SAP SCM 
●○IT资源 
IT报告 IT历史 IT政策 IT信息 
●○电脑学习 
ASP/JSP 网页设计 Oracle SQL SERVER OFFICE Delphi VB 数据库 Exchange 
●○源代码 
论坛 BBS 网页模版 新闻发布 聊 天 室 留 言 簿 搜索引擎 商务平台 管理系统 流量统计 文件管理 管理 编程应用 网络应用 域名管理 Flash代码 
●○常用软件 
阅读工具 解压工具 ftp工具 
●○试题 
IT 认证 微软认证 思科认证 Oracle认证 计算机等级 软件考试 Macromedia Adobe认证 Java认证 CIW认证 SAP认证 
●○质量体系 
IS9000体系 ISO14000体系 OHAS18000体系 TS16949体系 QS9000体系 质量手册 供货商评估认证 质量审查 质量制度表格 SA8000标准 其它标准 3C -CCC认证 QC080000 
●○6sigma 
6sigma 
●○品质工具 
FMEA MSA APQP Spc/统计 QC手法 QFD(质量功能展开) Minitab 
●○品质知识 
抽样检验 QCC品管圈 质量培训 综合知识 质量成本 

●○生产管理 
生产制度表格 生产计划 5S/6S实施 PPAP TPM TOC约束理论 全面质量管理TQC JIT准时生产 精益生产 丰田管理 IE工业工程 现场管理 运作管理 安全管理 设备管理 库存管理 生产绩效 生产培训 生产综合知识 工艺技术 
●○年度计划 
年度计划模版 年度预算计划 年度培训计划 年度经营计划 年度营销企划 年度生产计划 年度考核计划 年度人力规划 年度经营目标 年度研发计划 年度工作总结 
●○人力资源 
薪酬设计 绩效考核 员工管理 人事制度 人事培训 人力规划 招募面试 岗位分析 员工福利 劳资关系 人力综合知识 个人简历 办公文秘 
●○营销 
市场分析 市场营销 消 费 者 顾客管理 营销策略 营销计划 营销案例 营销方法 渠道管理 定价策略 促销管理 营销制度 营销培训 销售人员宝典 他山之营销 营销综合知识 国际贸易 拜访客户 外贸 
●○财务 
财务制度 预算编制 内部控制 财务报表 税务规划 财务会计 信用管理 资本管理 现金管理 股利支付 公司理财 财务经理 财务培训 财务综合知识 国外教材 内部审计 
●○人力资源类视频 
企业员工全面激励训练整体解决方案 有效管理的游戏培训 企业新晋员工职业化训练教程 管人法宝 人力资源视频 
●○MBA教程 
欧洲商业管理学院MBA教程 工商管理学MP3 MBA讲堂-个性化营销 
●○工程资料 
工程设计 工程监理 工程资料 工程安全 工程标准法规 工程考试 工程论文 工程软件 工程制图 工程质量 工艺标准 工程制度与表格 
●○考试资料 
职业资格考试 考研考试 司法考试 计算机考试 英语等级考试 公务员考试 CPA考试 认证考试 MPA考试 GCT考试 GMAT考试 安全考试 昆明学生考试 人力资源管理师 导游资格考试 报关员考试 房地产估价师 ●○论文资料 
法学论文 计算机论文 建筑论文 教育论文 市场营销论文 医学论文 其它论文 会计学论文 经济论文 
●○农业资料 
农业资料 农业技术 饲料资料 
●○法规/合同资料 
法规法律 合同样本 管理规范/标准 技术规范/标准 法律文书 
●○饮食餐饮酒类资料 
饮食行业报告 餐饮经营管理核心资料 饮食安全质量 饮食行业培训 酒类资料 保健食品 饮食生产技术 生活饮食 餐饮软件 饮食电子书籍 饮食综合资料 
●○广告资料 
广告策划 广告创意 广告制度表格 广告客服 广告培训 广告综合知识 广告营销 广告软
件 品牌管理 
●○消防资料 
消防规范标准 消防设计 消防计算 消防图表 消防案例 消防法律条例 消防知识 消防考试 消防系统及软件 消防其他 NFPA系列 
●○生活休闲资料 
健身、运动、减肥 养花、宠物 下棋、打牌 下棋、打牌 音乐、美术 生活调查报告 生活休闲综合 快乐人生 教育 
●○维修技术 
家电维修及使用 手机维修 计算机维修 机器设备维修 模具维修 技术说明 其它维修技术 技术设计 汽车维修 
●○医疗资料 
医疗行业报告 医疗行业管理 医疗营销 疾病及医疗 医疗药品 医疗知识 医疗保健 医疗课件 医疗质量及标准 医疗法规 医学书籍 
●○文学资料 
名人传记/事迹 小说 
●○工程分类 
暖通工程 给排水工程 电气工程 水利工程 建筑工程 结构工程 园林工程 
●○其它视频 
其它管理视频 农业视频 医药行业 汽车行业 
●○PCB 资料 
PCB 技术资料 PCB 工艺流程 PCB 管理及制度 PCB 软件及教程 PIC技术资料 PLD技术资料 模具设计 
●○SMT 资料 
SMT 技术资料 SMT 工艺流程 SMT 管理及制度 SMT 软件及教程 
●○模具数控 
模具资料 数控资料 
●○工程软件资料 
SolidWorks Pro/ENGINEER MasterCAM UG 
●○房地产 
房地产市场分析和报告 房地产管理制度及表格 房地产策划方案 房地产营销推广 房地产项目管理 房地产培训资料 房地产投资招商 房地产经营管理 房地产规划 房地产项目研究报告 房地产综合资料 
●○各重要城市房地产 
北京房地产 上海房地产 广州房地产 深圳房地产 武汉房地产 重庆房地产 南京房地产 苏州房地产 天津房地产 成都房地产 杭州房地产 其它城市 
知名房产公司资料 
万科 
●○服装资料 
服装厂管理制度及表格 服装专卖店管理大全 服装品牌建立及推广 服装营销/策划/推广 服装生产/品质/安全/操作规程 服装行业英语 服装行业的信息化 服装市场分析及报告 服装综合资料 服装培训及基础知识 服装电子书籍 
●○服装种类 
男装 女装 童装 内衣 面料 
●○范文 
演讲致辞 报告总结 领导讲话 礼仪庆典 汇报体会 党建工会 写作指南 公文处理 
教学课件 
幼儿课件 小学课件 初中课件 高中课件 
●○教育论文 
小学论文 初中论文 高中论文 其他论文 
●○学科教案 
幼儿教案 小学教案 初中教案 高中教案 学科竞赛 
●○经典试题（考题材） 
小学试题 初中试题 高中试题 大学 博士 各级论文
●○视频资源 
视频素材 音频素材 常用工具 
●○装修工具 
装修工程计算工具 装修知识 装修规范/房屋规范 
●○装修222 
课程学习视频 
机械制图视频 其它课程/学习 
●○化工资料 
化工资料 化工软件 化工标准 
●○各类标准 
国家标准 农业标准 化工标准 医药标准 烟草标准 水产标准 轻工标准 卫生标准 商业标准 机械标准 进出口标准 国内其他标准 ISO标准 FCC标准 FDA标准 AOAC标准 建筑标准 
●○休闲娱乐类 
休闲娱乐视频 
●○企业名录 
行业名录 地区名录 综合名录 
●○投资金融 
投资入门 年度证券公司报告 投资策略报告 风险投资 外汇投资 股票投资 证券基金 期货交易 债券投资 金融市场 资本市场 货币市场 融资 并购 金融电子书籍 金融软件 
●○金融机构 
银行 申银 国泰君安 招商证券 国信证券 海通证券 中信证券 广发证券 中金 光大证券 
●○汽车分类 
汽车综合资料 汽车市场分析及行业报告 汽车行业管理制度 汽车书籍 汽车营销 汽车零配件 汽车课件 汽车标志 汽车音乐 汽车广告 汽车驾驶 汽车杂志 汽车视频 汽车管理软件 汽车培训 汽车生产 汽车法规/标准 
●○汽车维修 
汽车机械知识 汽车维修手册 汽车改装/美容 汽车保养 
●○汽车厂家品牌 
宝马 长安 东风 丰田 本田 QQ 大众 吉利 福特 三菱 上海通用 奔驰 现代 
●○设备资料 
设备选型 设备采购 设备安装 设备运行 设备检修 设备维护 设备手册 设备管理制度表格 设备设备综合资料 
●○自动控制 
自动控制资料 
●○说明书 
相机说明书/手册 设备说明书/手册 
●○行业视频 
餐饮酒店行业视频 
●○管理能力视频 
管理能力视频 


让每位关注以下内容的都有收获
按‘例’表提示内容进行填写





核对填写内容





等待--收取属于你的免费内容





发送‘回复邮件’





确定你真正所需





根据你所需要元素的难度确定编排时间





初稿形成





制作





消息 发送到你邮箱





素材整合 撰写








进行编排





核对你所需内容





内容撰写





专业编排





列举目录





分类制作





分析你真正所需








收到你核对邮件





制作电子版





发送到你邮箱





提素材 撰写








进行编排





核对你所需内容





内容撰写





专家编排





列举目录





分类制作





分析你真正所需








收到邮件分类





核对内容发送邮件





免费获取








让每位点击链接的都有收获� HYPERLINK "http://a130aa.blog.163.com/blog/static/12038666320095213419330/edit/" ��（点击以下链接注解）�


� HYPERLINK "http://iask.sina.com.cn/user/my_ishare.php?uid=1624315984" ��http://iask.sina.com.cn/user/my_ishare.php?uid=1624315984�t


与同行高收入人群站在一起-------------提供永久的赚钱机器











其它需要的内容
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